
Incoming Partners presenta a BIT 2015 l'offerta
tematica dedicata a Expo Milano 2015 

Sabato 14/2 giornata dedicata alle agenzie italiane 
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Incoming Partners parteciperà alla prossima BIT con un proprio stand situato nel

Padiglione 11, proprio di fianco a quello di Expo Milano 2015. 

Il DMC milanese presenterà l'ampia offerta incoming costruita attorno ai

temi dell'Esposizione Universale e destinata sia al turismo leisure

che al mercato corporate. 

Come tour operator incoming e Rivenditore Autorizzato di Expo Milano

2015, Incoming Partners ha sviluppato un'offerta completa, con proposte su

misura che declinano i temi di Expo per turisti, curiosi, appassionati di

enogastronomia, della filiera agroalimentare e della cultura ad essa correlata. 

L'approccio tematico si riflette anche in ambito M.I.C.E, con particolare

attenzione ai servizi logistici per i paesi partecipanti e all'ospitalità di delegazioni

politiche ed imprenditoriali. 

L' appuntamento per la Borsa Internazionale del Turismo è allo Stand K14

presso il Pad. 11, dal 12 al 14 febbraio. 

La giornata di sabato 14 febbraio sarà dedicata in particolare a tutti gli

agenti di viaggio italiani che vorranno approfondire le tematiche e le

opportunità legate a Expo Milano 2015.  
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